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® ® ® Microsoft for Startups

Microsoft for Startups es un programa destinado a ayudar a los startups a ace-
lerar su crecimiento, proporcionandoles acceso a mentores, clientes, tecnologia,
soporte y comunidades técnicas. Nuestro objetivo es crecer juntos y apoyamos
a ARCAP (Asociacion Argentina de Capital Privado, Emprendedor y Semilla) para
trabajar junto a los fondos de inversion en sumar valor a su portfolio y ampliar
el ecosistema.

“Estamos en un punto donde escalar un startup es mucho mas accesible de lo
que era antes. Gracias a mas acceso a plataformas, conectividad y mayor tasa
de usuarios, en este contexto el principal desafio para un startup es escalar su
negocio. Y es ahi donde Microsoft for Startups busca sumar valor. Las soluciones
que brindamos abordan dos dificultades como son el acceso a clientes y a espe-
cialistas técnicos. Nuestro objetivo es trabajar junto a los startups aprovechan-
do nuestras ventajas: escala global, relaciones con clientes, acceso a expertos
técnicos, un equipo de ventas extenso y su ecosistema de socios”, explico Maria-
no Amartino, Managing Director de Microsoft for Startups Américas.

“Microsoft used to scare start-ups but is now an ‘outstandingly
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good partner”.
Ben Horowitz, Fundador y GP @ Andreesen Horowitz




El programa se desplego tras escuchar las necesidades de la comunidad
emprendedora y se basa en tres pilares:

Conexion con los ecosistemas de emprendedores: Mediante espacios
de relacionamiento, intercambio de ideas y el acceso a contenidos, con-
tactos y recursos vitales para su crecimiento.

“Tanto en Argentina como en America Latina estamos observando un
record en la cantidad de transacciones y niveles de inversion en startups
tecnologicas. Para esos emprendedores, su proyeccion regional, sino
global, muchas veces es solo posible de la mano de socios estrategicos
como Microsoft for Startup “ Diego Gonzalez Bravo, Vicepresidente Ven-
ture Capital, ARCAP.

Acceso a los clientes de Fortune 500: Una de las principales necesi-
dades de los fundadores e inversores B2B es conectarse con nuevos
clientes. Utilizando el marketplace de Microsoft pueden acceder a nue-
vos mercados y segmentos de clientes brindandoles ademas acceso al
ecosistema de socios y vendedores, asi como también a nuevos y mas
agiles canales de ventas.

“Trabajar con Microsoft for Startups nos da acceso a expertos en tecno-
logia de alto nivel, pero sobre todo nos orienta para relacionarnos con
un socio estrategico ideal para crecer en acceso a mercados y cuentas
de forma acelerada” Emiliano Kargieman, Fundador y CEO - Satellogic

Acceso a la nube y herramientas: Brindamos acceso a la nube a través
de créditos. Azure es el servicio mas abierto para que las empresas pue-
dan usar las herramientas y lenguajes que elijan. También se integran a
este programa: GitHub, PowerPlatform y Microsoft365.

Para mas informacion:
https://startups.microsoft.com/es-es/
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EY es una firma de servicios profesionaleslider a
Argentina, cuenta con mas de 50 afios de expe

clientes a mejorar su transparencia,"gere

servicio: Auditoria, Impuestos,‘Consulte
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SUS procesos y expandir sus negocios a tr?av

de sus.euatro lineas'de
ategia y Transacciones.

Los servicios de la division Estrategia y Transacciones incluyen una amplia gama de soluciones interconectadas vinculadas

estrechamente a la agenda de capital:

Estrateqgia

Finanzas corporativas

Estrategia

En esta era de transformacion, los lideres empresariales
se enfrentan al reto de cdmo lograr el maximo valor para
todos los stakeholders de su organizacién. Desafiamos los
supuestos y construimos estrategias de crecimiento que
ayudan a mejorar la rentabilidad y el valor a largo plazo.

Finanzas corporativas

Nuestro equipo de finanzas corporativas ayuda a empresas
publicas, privadas y familiares con sus problemas financieros
clave. Desde la revision de la cartera y los procesos de
asignacion de capital hasta el analisis de la planificacion
financiera y el apoyo a la toma de decisiones, contamos con
el talento, las herramientas y la tecnologia para ayudarlos a
asignar mejor el capital.

Comprar e integrar

Ayudamos nuestros clientes a llevar adelante su agenda

de crecimiento estratégico inorganico. En particular,
asesoramos a las empresas y a los fondos de capital privado
a refinar su estrategia de crecimiento, llevar adelante los
due-diligence (financiero, fiscal, laboral, seguridad social, IT,
anticorrupcién, etc.) y refinar sus ejercicios de valuacién.
Con posterioridad a la transaccién, ayudamos a disefiar e
implementar los planes de integraciéon de los negocios para
capturar el valor esperado.

om

Comprar e integrar

Vender y separar Reestructuracién

Vender y separar

Colaboramos en la gestién estratégica del portafolio y en

la ejecucion del proceso de desinversién de una empresa o
un negocio con el objetivo de maximizar su valor. Podemos
tomar el proceso de desinversién punta a punta, o bien
ejecutar multiples tareas relacionadas con la preparacién
para la venta, la planificacién fiscal, el sell-side diligence y la
separacion financiera y operacional.

Reestructuracion

Ayudamos a responder los retos de situaciones financieras
criticas, complejas y urgentes, proporcionando soluciones
para proteger la continuidad del negocio y generar
alternativas para un plan de recuperacién o rescate.

Nuestros Contactos

Ignacio Hecquet, Socio a cargo de Strategy and Transactions
ignacio.hecquet@ar.ey.com

Juan Palladino, Socio de Transaction Diligence
juan.palladino@ar.ey.com

Sergio Caveggia, Socio de Transaction Tax
sergio.caveggia@ar.ey.com

Matias de San Pablo, Socio de Strategy
Matias.De-San-Pablo@ar.ey.com

Pablo De Gregorio, Socio de Corporate Finance
pablo.degregorio@ar.ey.com

Pablo Sola, Socio de Corporate Finance
pablo.sola@ar.ey.com

www.ey.com/es_ar/strategy-transactions

EYBuiIdinq a better
working world

EY | Assurance | Tax | Strategy and Transactions | Consulting

Copyright 2021 © EY. All rights reserved.
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EL MERCADO Y EL ROL DE AMERICA LATINA

Sin dudas Latinoamérica vive su momento de mayor auge en inversiones de Venture Capital. 2021 fue un afio
récord, con casi 19 mil millones de délares invertidos en capital de riesgo. La regién tiene muchos ejemplos
de empresas tecnoldgicas que comenzaron como Startups y ahora son compafiias multimillonarias bien
reconocidas a nivel mundial. Este es el resultado directo de la calidad de Emprendedores y Fundadores con
que cuenta la regién.

Sin embargo, solo el 2% del capital de VC invertido en América Latina se destina a Startups de los sectores
de Energia y Tecnologia Climatica. No existe razén valida alguna para ignorar un continente tan poderoso en
la busqueda de soluciones tecnoldgicas fundamentales que el mundo necesita con urgencia.

Las Startups latinoamericanas jugaran un papel fundamental en el desarrollo de nuevas tecnologias que
contribuirdn a construir las soluciones energéticas que el mundo necesita.

QUE HACEMOS DESDE ZONDA CAPITAL

Somos la primera firma de Venture Capital de tecnologfa, dedicada exclusivamente a los sectores de energia
y tecnologia climatica en América Latina.

El Venture Capital, a nivel mundial, estd poniendo cada vez mas foco en las Startups de estos sectores. Sin
embargo, evallan correctamente la regién como mas riesgosa, particularmente cuando se invierte en las
primeras etapas (donde mas se necesita) porque el camino desde una idea brillante de tecnologia profunda
hasta una solucién innovadora es particularmente desafiante en esta regién. Aqui es donde entra Zonda
Capital, con su conocimiento Unico del sector y ecosistema local para identificar y guiar a las mas brillantes
Startups.

En Zonda Capital hemos desarrollado una excepcional red de Universidades, Incubadoras, Aceleradoras,
Instituciones de Investigacion y Ciencia, VC, CVC y proveedores de servicio para llegar de manera inteligente
a todos los rincones del ecosistema de Innovacién en la regién, y ayudar de manera eficiente a estas Startups
en su proceso para convertirse en empresas valiosas bien establecidas listas para su préximo paso.

DONDE INVERTIMOS Y COMO AGREGAMOS VALOR

Nos enfocamos especificamente en tres areas, Nuevas Energias, Hidrégeno y Gestién del Carbono. Dentro
de estas areas identificamos tecnologias que tienen la posibilidad de desarrollarse en América Latina y el
potencial para aplicarse de forma global.

En el area de Nuevas Energias, vemos Energias Renovables, Aimacenamiento de Energia, Baterias, Energia
Nuclear de Proxima Generacion, Redes Inteligentes, Soluciones de Eficiencia y Reduccion de Huella de
Carbono y otras. Dentro del area de Hidrégeno vemos la produccién, almacenamiento, transporte y
utilizacién del Hidrogeno como vector energético, incluyendo nuevos materiales, combustibles alternativos y
tecnologias de baterias de combustible, entre otros. En el érea de Gestién de Carbono, vemos la Captura,
Utilizacion o Almacenamiento de Carbono, DAC, nuevos materiales y soluciones de mitigacién y remediacion.

En Zonda Capital estamos en una posicién privilegiada para apoyar el desarrollo y crecimiento de estas
Startups, reduciendo el riesgo mientras validamos la tecnologia, estrategia, modelo de negocio y muchos
otros aspectos que haran de una Startup con potencial, una maravillosa compafiia.

JUAN GARAVAGLIA

EL EQUIPO

Ingeniero Mecanico de la UTN
con una Certificacion Ejecutiva en
Estrategia e Innovacién del MIT,
amplio conocimiento de la regién
latinoamericana, +20 afos de
experiencia en empresas
tecnolégicas de primer nivel de
Energia y Tecnologia Climatica

Ingeniero Industrial del ITBA
con un MBA del MIT, amplio
conocimiento del Mercado
Global Energético, +30 afios de
experiencia en diferentes
posiciones de liderazgo, master
en desarrollo de talento y

MARIANO GARGIULO ~comprobado lider
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Pablo Legon
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SLOAN SCHOOL

Asociacion Argentina de
Capital Privado,
Emprendedory Semilla

Institucion Preferida para
Formacién Ejecutiva

todos los derechos reservados por Zonda Capital



(INTRODUCCIOI\D

El presente reporte se centra en un relevamiento de la cantidad y el monto de
las inversiones realizadas en startups a traves de rondas de Capital Semilla y
Capital Emprendedor en el primer semestre de 2022 en Argentina. También se
relevan las transacciones de Capital Privado, pero no se detecto ninguna duran-
te este periodo.

Los nUmeros se presentan de forma comparativa con los semestres anteriores
de los que se tiene datos. Ademas, para poder ver un panorama mas general, se
acompana el presente reporte con la evolucion anualizada 2016-2021.

A partir de 2019, ARCAP empez0 a recolectar informacion sobre las companias
que reciben este tipo de inversion a fin de poder construir un perfil en términos
de género y localizacion geografica. Creemos que tener un diagnostico de estas
variables es el primer paso en direccion hacia uno de nuestros objetivos: cons-
truir una industria mas inclusiva, diversa y federal. Este ano, ademas, incorpora-
mos un nuevo indicador: cuantas de las companias invertidas tienen un impacto
social y/o ambiental cuantificable.

El perfil de las companias invertidas que se presenta dentro de este informe
tambien incluye desagregar a las inversiones por sectoresy por cliente objetivo.
El alto porcentaje de startups B2B, es decir que apuntan a brindar servicios a
otras empresas, sustenta la idea de que las nuevas tecnologias y el sector mas
tradicional no son excluyentes, sino que se pueden producir sinergias. Esto re-
afirma la centralidad que tiene el Capital Emprendedor en el desarrollo de la
economia.

Los nUmeros de la actividad de la primera mitad de 2022 muestran una retrac-
cion respecto a 2021, que fue un ano récord tanto en la region como en Argenti-
na en particular, pero si se los analiza mas detalladamente, como se hace dentro
de este documento, se vera que, aunque los volimenes disminuyeron, el dina-
mismo de la industria refleja que el sector esta cada vez mas maduro y solido.







(METODOLOGIA)

Durante el mes de julio de 2022, ARCAP, junto con EY Argentina, envio
una encuesta a los Gestores de Fondos solicitando informacion sobre los
compromisos de capital e inversiones realizados durante el primer se-
mestre de 2021.

Después del periodo de recoleccion de informacion, se procesaron los da-
tosy consolidaron los resultados que se reflejan en el presente documen-
to. A través de fuentes complementarias de informacion y con el apoyo
de LAVCA, se identificaron transacciones adicionales, dentro de las que se
incluyen las realizadas por Gestores de Fondos del exterior. Integrar estas
fuentes de informacion permite tener un panorama mas completo de la
actividad en Argentina en el periodo bajo analisis.

Es pertinente realizar tres aclaraciones en referencia a la interpretacion y
visualizacion de los datos presentados:

— La informacion relevada se muestra anualizada desde 2016 a 2021. El
primer semestre de 2022 es comparado con el mismo periodo de los anos
2018, 2019, 2020 y 2021 con el fin de considerar posibles estacionalidades
en la industria. Como todos los anos, a principios de 2023, se presentara
la actividad completa de 2022.

— En el caso de Capital Emprendedor, el reporte considera inversiones
realizadas en startups fundadas en Argentina, incluso cuando las rondas
de financiamiento que cierren se utilicen para comenzar o profundizar sus
procesos de internacionalizacion. No considera startups que no operen
en Argentina, aunque sus fundadores sean argentinos.

— Hasta 2021 se consideraba una transaccion a cada inversion que cada
gestor de fondos notificaba. En algunos pocos casos, habia mas de una
transaccion en la misma compania, pero las companias no estaban re-
petidas cuando se analizan los indicadores de género, tipo de compania,
localizacion y vertical.

Aunque en la gran mayoria de los casos no se repetian startups al cuan-
tificar los nimeros de transacciones, a partir de este ano, a fin de corregir
una pequena sobreestimacion que se generaba con dicha metodologia,
cada transaccion corresponde a una ronda.




/Esimportante mencionar también la distincion de verticales \

BAd

que aplicamos en nuestro pais:

Capital Semilla
Seed capital o Early Stage

Inversiones por parte de gestores de fondos en rondas Pre se-
ries A, generalmente menores a USD 1 Millon.

Capital Emprendedor
Venture capital (VC)

Inversiones por parte de gestores de fondos en rondas Series
A en adelante y que en Argentina suelen ser mayores a USD 1
millon.

Capital Privado
Private Equity (PE)

Inversiones por parte de gestores de fondos en companias

maduras donde la participacion suele ser mayoritaria. /

Es habitual escuchar hablar de Venture Capital como industria, donde los vertica-
les Capital Emprendedor y Semilla son agrupados, como asi también hablar de la
industria de Capital Privado donde estan incluidos los 3 verticales (Semilla, Em-

prendedor y Privado).

Industria de Capital Privado (Private Investment Industry)

15@ A

Vertical Vertical

Capital Semilla Capital Emprendedor
Seed Capital Venture Capital

Industria de Venture Capital (Venture Capital Industry)

Capital Privado
Private Equity

1



(RESU MEN EJ ECUTI\/O>

En el primer semestre de 2022, hubo un total de

RONDAS

entre Capital Semilla 'y —
Capital Emprendedor.

No se indentificaron operaciones de Capital Privado

En Capital Semilla se detectaron

18 rondas

por un monto total de

USD 8,7 millones

[€B]

USD 163,8
MILLONES

Fue el monto total invertido en
las rondas ejecutadas durante
este semestre

En Capital Emprendededor
se detectaron

24 rondas

por un monto total de

USD 155,1 millones.

En el

12% DE LAS
RONDAS

registradas en este periodo
participaron gestores de
Capital Corporativo argentinos.
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El 25% de las rondas de este semestre
fueron de startups de impacto

Capital Semilla

El vertical donde hubo
mas rondas en Capital
Semilla fue

BioTech (29,4%)

La mayor proporcion de rondas

en Capital Emprendedor (30%)
fue dentro de verticales que
no aparecen en las categorias
convencionales.

En términos de localizacion geografica,

67,5%

de | as companias
invertidas estan en C.A.B.A 0
Provincia de Bs As.

el 22,5% en Cordoba, el 5% en
Tucuman, el 2,5% en Mendoza vy el
2,5% en Santa Fe.

Segmento de las
startups que recibieron
inversion este ano

80%
B2B

20%
B2C

El 5% de las compaiiias
que fueron invertidas por
Gestores de Capital
Semilla y/o Emprendedor
tienen una CEO mujer.

De los emprendedores que
fundaron companias que recibieron
inversiones durante el primer
semestre un 12,4% son mujeres.

De las companias invertidas, un 70% fue fundada por equipos
compuestos integramente por varones, mientras que en el 30%
hay al menos una mujer en el equipo fundador.




PANORAMA DE LA INDUSTRIA
DE CAPITAL PRIVADO EN ARGENTINA
(PRIVATE EQUITY + VENTURE CAPITAL)

En esta seccion se muestra, de forma agregada, la evolucion en monto y cantidad
de transacciones en Capital Privado, Emprendedor y Semilla que se hicieron desde
que ARCAP empez0 a relevar esos datos.

Se puede ver la evolucion anual de 2016 hasta 2021y la comparacion semestral
entre los primeros semestres de 2018, 2019, 2020, 2021y 2022

Cabe destacar que las transacciones del periodo bajo analisis son exlusivamente
de Capital Emprendedory Semilla. No se identificaron, ni durante todo el aiio 2021
ni durante este primer semestre del aio 2022, transacicones de Capital Privado.




CANTIDAD DE TRANSACCIONES
Capital Privado + Capital Emprendedor + Capital Semilla

2016 2017 2018 2019 2020 2021

Evolucion anual

riores en términos de cantidad de transacciones: hubo un aumento del

@ Se observa que 2021 continuo con la tendencia alcista de los anos ante-
13,4% respecto al periodo anterior.

2018 2019 2020 2021 2022

Evolucion semestral

tenidamente, la cantidad de transacciones en el primer semestre se man-
tuvo casi constante en los Ultimos cuatro anos. La disminucion respecto
al ano anterior se explica mayormente por el cambio de metodologia. En
términos de rondas, el niimero de 2021y 2022 permanecio constante.

@ Si bien, ano tras ano, la cantidad de transacciones totales aumento sos-



MONTO TOTAL INVERTIDO
Capital Privado + Capital Emprendedor + Capital Semilla

16

2016

O,

2017 2018 2019 2020 2021
Evolucion anual

En cuanto al monto total invertido, hubo un aumento relevante en 2021
en relacion al ano anterior. Este aumento fue aln mas significativo si se
tiene en cuenta que no hubo transacciones de Capital Privado. En 2019,
el ano mas cercano en monto a 2021, hubo una operacion de Capital
Privado de 725 millones que explica el 64% del monto total.

-

2018 2019 2020 2021 2022

Evolucion semestral

En términos de monto, el primer semestre de 2022 presento una retraccion
respecto al primer semestre de 2021 que se alinea con el contexto de la

region.

Como se vera a continuacion, la reduccion se explica porque hubo menos
transacciones extraordinarias (de mas de 20 millones), pero las transac-
ciones tipicas fueron, en promedio, mas grandes que en el primer semes-
tre de 2021. Esto demuestra que, mas alla de las variables coyunturales, la
industria esta cada vez mas solida.




EN RESUMEN, DURANTE EL PRIMER SEMESTRE
2022, SE DETECTARON INVERSIONES POR:

= ! Bad

=0) i oA

Vertical Vertical Vertical
Capital Semilla Capital Emprendedor Capital Privado

@@@ 97 @@@ 'ﬂ@@gﬂ Sin transacciones

detectadas
MILLONES MILLONES

en 18 rondas en 24 rondas



PANORAMA DE LA INDUSTRIA
CAPITAL EMPRENDEDOR

Se usa el término industria de Capital Emprendedor como etiqueta general para
englobar la suma de transacciones de Capital Semilla y Capital Emprendedor. En
esta seccion se muestran los niumeros agregados de los dos estadios. En las sec-
ciones siguientes se mostraran de forma desagregada.

CANTIDAD DE TRANSACCIONES
Capital Emprendedor + Capital Semilla

18

2016 2017 2018 2019 2020 2021

Evolucion anual

riores en términos de cantidad de transacciones: hubo un aumento del

@ Se observa que 2021 continu6 con la tendencia alcista de los anos ante-
13,4% respecto al periodo anterior.




CANTIDAD DE TRANSACCIONES
Capital Emprendedor + Capital Semilla

2018 2019 2020 2021 2022

Evolucion semestral

Como se ve, hay cierta continuidad en el niimero de operaciones eje-

@ cutadas durante los primeros semestres. La disminucion de 2022 se
puede explicar por el cambio de metodologia que generd que anterior-
mente el niUmero de rondas haya sido leventes sobreestimado.

19



MONTO TOTAL INVERTIDO
Capital Emprendedor + Capital Semilla

(En USD millones)

375

2016

134,2 164,9

2017 2018 2019 2020 2021

Evolucion anual

Como se puede apreciar en el grafico, el monto total invertido en la
industria de Capital Emprendedor ha evolucionado de forma creciente
desde 2016 con un leve retroceso en 2020. El ano pasado marco un sig-
nificativo récord, casi &4 veces mas que el aino anterior y 36 veces mas
que el primer aino del que se tienen registros de la actividad.

En 2021, se identificaron 9 transacciones extraordinarias por USD 1174
millones que representaron el 87,8% del total. ELl 12,3% adicional fueron
101 transacciones por USD 163,2 millones. Como se ve en el cuadro que
aparece a continuacion, 2021 es un ano récord en transacciones tota-
les, en transacciones tipicas y en transacciones atipicas.

ANO ‘ TRANSACCIONES ‘ ATIPICAS" ‘ TOTAL

2018 | 74-USD349M |  3-USDI130M |  77-USD 1649
2019 | 86-USD273M |  5-USD376M |  91-USD 4033
2020 | 93-USD86IM |  2-USD26IM | 95-USD 347/
2021 | 101-USD1632M | 9 -USD 1174 | 110- USD 1337,2

20

(*) transacciones mayores a USD 20 millones



MONTO TOTAL INVERTIDO
Capital Emprendedor + Capital Semilla

(En USD millones)

2018 2019 2020 2021 2022

Evolucion semestral

Se puede notar una reduccion en el monto total invertido en 2022 res-
pecto del ano 2021, que tal como se menciono precedentemente fue un
ano récord en términos de actividad. De todas maneras, y a pesar del
contexto evidenciado en el primer semestre de 2022, la industria mos-
tro un dinamismo muy solido.

En este semestre se identificaron solamente dos transacciones extraor-
dinarias que suman un total de 55 millones de dolares, lo que repre-
senta un 33,6% del total invertido en el periodo. En el primer semestre
de 2021 también hubo dos transacciones extraordinarias que sumaron
en conjunto 139 millones de dolares, lo que representd el 66% del total
invertido en el periodo. Este porcentaje crece si se mira el ano comple-
to: el 87,8% fue explicado por rondas extraordinarias.

Esto denota que si bien hubo volimenes de inversion menores que en
2021, el dinamismo del sector continiia solido y consolidado.

21



CAPITAL EMPRENDEDOR
CORPORATIVO (CVC)

El Capital Emprendedor Corporativo es un vehiculo utilizado por companias para
invertir en otras empresas dinamicas (startups) que estan en crecimiento.

PROPORCION DE TRANSACCIONES
EJECUTADAS POR CAPITAL CORPORATIVO

2016 2017 2018 2019 2020 2021

Evolucion anual

En este grafico se puede apreciar que hay desde 2018 un descenso en
la cantidad de transacciones llevadas a cabo por gestores de fondos

corporativos.

PARTICIPACION DEL CVC EN LA CANTIDAD

TOTAL DE TRANSACCIONES
Capital Semilla + Capital Emprendedor

23,6

2018 2019 2020 2021 2022
Evolucion semestral

En este grafico se puede apreciar que hay desde 2018 un descenso en
la cantidad de transacciones llevadas a cabo por gestores de fondos

corporativos.
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CAPITAL
SEMILLA gt

Las transacciones en Capital Semilla son operaciones en las que generalmente l0s
gestores invierten desde USD 25 mil hasta USD 1 millon. Es una ronda de finan-
ciamiento que le permite al emprendimiento salir al mercado y probar/validar la
respuesta de los clientes y en algunos casos expandirse a nivel nacional.

En las encuestas realizadas por ARCAP, no se relevan los inversores angeles indivi-
duales, sino que se recolecta informacion de rondas semilla cuando se involucran
gestores profesionales

CANTIDAD DE TRANSACCIONES
Capital Semilla

2018 2019

Evolucion anual

ble en los ultimos tres anos. En 2021 se detectd una leve disminucion

@ La cantidad de transacciones en Capital semilla se ha mantenido esta-
en cantidad, pero aumento el monto total.




CANTIDAD DE TRANSACCIONES
Capital Semilla

2018 2019 2020 2021 2022

Evolucion semestral

Se ve una disminucion en la cantidad de transacciones, que es por-
centualmente mayor a la reduccion del monto invertido en el periodo,
lo que demuestra la existencia de rondas mas grandes. Ademas, esta

reduccion puede ser explicada también por el cambio de metodologia
en el presente informe.




MONTO TOTAL INVERTIDO
Capital Semilla

(En USD millones)

[T1

2016 2017 2018 2019 2020 2021

Evolucion anual

A pesar de que la cantidad de transacciones se mantuvo estable desde
2019, se ve un aumento sostenido en el monto total. En 2021, se obser-
vo un aumento en el monto total invertido del 50%.

7,3
6,8
42

2018 2019 2020 2021 2022

Evolucion semestral

El monto invertido se redujo porcentualmente menos que la cantidad de
transacciones por lo que se puede afirmar que el tamano de las rondas en
Capital Semilla sigue creciendo sostenidamente.
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VERTICAL DE LAS COMPANIAS INVERTIDAS
Capital Semilla

OTROS BIOTECH
17,6% 29,4%

COMMERCE
11,8%

SaaS _—
11,8%

AgTECH / FINTECH
5,9% 11,8%
HEALTHTECH

11,8%




CAPITAL
EMPRENDEDOR

En Argentina, en general, las rondas que son consideradas de Capital Emprendedor
son aquellas de mas de USD 1 millon. Los Gestores de Capital Emprendedor validan
la traccion de mercado e invierten capital que posibilite la escalabilidad.

CANTIDAD DE TRANSACCIONES
Capital Emprendedor

2016 2017 2018 2019 2020 2021

Evolucion Anual

ciones desde que se comenzaron a computar datos. El afio pasado au-
mento un 69,2% respecto al anterior, lo que representa el salto anual
mas alto del que se tiene registro.

@ En Capital Emprendedor se ve un aumento en la cantidad de transac-
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CANTIDAD DE TRANSACCIONES
Capital Emprendedor

2018 2019 2020 2021 2022

Evolucion Semestral

desde 2016, pero, este semestre es en el que hubo mas transacciones

@ La cantidad de transacciones viene aumentando de forma constante
de todos los relevados hasta el momento.
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MONTO TOTAL INVERTIDO
Capital Emprendedor

(En USD millones)

2016

™

11,3

2018

2017 2018 2019 2020 2021
Evolucion anual

El monto invertido en Capital Emprendedor en 2021 casi cuadruplica al
del aiio anterior y es 46 veces mas grande que el monto total invertido
el primer aino que ARCAP empez6 a medir estos indicadores.

159,4

34,3

2019 2020 2021 2022

Evolucion semestral
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VERTICAL DE LAS COMPANIAS INVERTIDAS
Capital Emprendedor

BIOTECH
/ 13,0%

OTROS

30,4%

FINTECH
13,0%
COMMERCE EDTECH
8,7% 8,7%

Saa$S / ¥ AgTECH

13,0% 13,0%




PERFIL DE LAS COMPANIAS
D) INVERTIDAS EN EL PRIMER
SEMESTRE DE 2022

En esta seccion se presenta cual es el perfil de las startups que fueron invertidas
en este semestre en términos de localizacion geografica, cliente objetivo y género.

LOCALIZACION GEOGRAFICA DE LAS
COMPANIAS INVERTIDAS EN LA INDUSTRIA
DE CAPITAL EMPRENDEDOR

MENDOZA
2,5% ‘ CABA'Y

BUENOS AIRES

TUCUMAN 67,5%

5%
SANTA FE /

2,5%

CORDOBA
22,5%

Uno de los objetivos de ARCAP es colaborar con el desarrollo de una industria in-
clusiva, federal y diversa. Tomar una fotografia de la localizacion de las empresas
que recibieron financiacion de Capital Emprendedor y Semilla sirve como punto
de partida para comenzar a trabajar por una industria que abarque cada vez mas
extension territorial.
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CLIENTE OBJETIVO DE LAS COMPANIAS
INVERTIDAS EN LA INDUSTRIA DE CAPITAL
EMPRENDEDOR

B2B (Business to Business): Son aquellos emprendimientos que brindan ser-
vicios a otras companias. Este tipo de startups pueden potenciar la economia
mas tradicional y a través de ellas se puede buscar una sinergia entre ambos
sectores.

B2C (Business to consumers): Son empresas que generan un producto o ser-
vicio que apunta al consumidor final y llevan en forma directa los avances
tecnologicos a la vida cotidiana de las personas.




ENFOQUE
DE GENERO

ARCAP desde 2019 releva indicadores de genero con la conviccion de que el diag-
nostico es el primer paso hacia el diseno de soluciones para una brecha de género
que, aunque da senales de estar achicandose, todavia es muy amplia.

A fin de ano se sumaran los datos para todo el ano 2022 y se mostrara la evolucion
interanual.

GENERO DEL CEO DE LAS COMPANIAS
INVERTIDAS EN LA INDUSTRIA DE CAPITAL
EMPRENDEDOR

MUJER
51%

VARON
94,9%

El 51% de las startups que recibieron financiamiento el primer semestre de 2022
tienen una CEO mujer. Este niUmero esta por debajo del primer semestre 2021 (6,1%)
y del de 2020 (8,6%). También es menor al promedio de la participacion de mujeres
que se vio entre 2016 y 2021.
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GENERO DE LOS EMPRENDEDORES QUE
FUNDARON COMPANIAS INVERTIDAS EN LA
INDUSTRIAL DE CAPITAL EMPRENDEDOR

MUJER
12,4%

Este grafico se deriva de

sumar todos los emprendedores
que fundaron companias que
recibieron inversion de Capital
Emprendedor y Semilla en el
primer semestre 2022 y
diferenciarlos por genero.

VARON
87,6%

AL MENOS
UNA MUJER
30%

El grafico muestra la
conformacion por género de los
equipos de startups que
recibieron financiamiento en el
primer semestre 2022. Este
semestre es el mejor

semestre del que se tiene
registro en términos de
participacion de mujeres en
equipos fundadores.

NINGUNA
MUJER
70%



INVERSIONES DE IMPACTO

Las inversiones de impacto son aquellas que identifican un problema de indole
social y/o ambiental y proponen una forma para resolverlo o reducirlo. Mientras
que cualquier compania puede trabajar en alcanzar buenas practicas ESG, no cual-
quier compania puede ser de impacto. Las companias de impacto estan concebi-
das como una via para solucionar un problema social y/o ambiental. La intencio-
nalidad esta en el foco del negocio y es su motor.

A partir de este semestre, ARCAP comenzo a relevar qué porcentaje de las compa-
nias que recibieron inversion de Capital Emprendedor tienen dentro de su foco de
negocio generar un impacto social y/o ambiental.

Este semestre el 25% de las rondas que se detectaron fueron en una startup de
impacto. ARCAP seguira relevando este indicador para poder empezar a visualizar
la evolucion.
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